
COMPUSYSTEM
GUIA DA REVENDA CONECTADA

APRESENTAÇÃO

SISTEMA + SITE + DIVULGAÇÃO + RENAVE

Um cadastro.
Uma revenda
mais conectada.
Mais presença para vender.
Menos retrabalho para operar.

Tela real da vitrine de demonstração. Veículos, preços e contatos fictícios.

DESTAQUE DESTA EDIÇÃO

RENAVE dentro do sistema. Veja as telas e as etapas nas páginas 6 a 8, com exemplos fictícios para
conhecer a rotina.

Compusystem  |  Demonstração e integrações  |  23/10/2026 01 / 10



COMECE POR AQUI

ACESSO PRONTO

Conheça a Compusystem na prática.
Entre pelo navegador e explore uma revenda preenchida com dados fictícios.

Painel real do demo: estoque, resultados de exemplo e um guia para começar.

SISTEMA DE GESTÃO

demosistema.hgeti.com.br

Usuário: demo

Senha:

Compusystem@2026

SITE DA REVENDA

sitedemo.hgeti.com.br

Explore carros,
fotos, filtros
e formulários.

Para testar: use somente dados fictícios. O ambiente é compartilhado, restaura os registros diariamente às 04h30 e
não faz transmissões fiscais, pagamentos ou envios externos.
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https://demosistema.hgeti.com.br/
https://sitedemo.hgeti.com.br/


CADASTRO E VITRINE

DISPONÍVEL NO DEMO

Cadastre uma vez. Atualize o site.
Fotos, preço, quilometragem e informações do veículo ficam organizados no mesmo cadastro.

DISPONÍVEL PARA TESTAR

Ficha real: fotos, preço e controle de exibição na vitrine.

1 Abra o veículo
Vá em Veículos e escolha uma ficha do estoque.

2 Organize a apresentação
Confira fotos, preço, ano, km e opcionais. Use “editar dados” para ajustar o cadastro.

3 Escolha o que aparece
No anúncio, marque “mostrar no site da loja” e salve as informações.

4 Confira o resultado
Volte ao site e clique em “Atualizar estoque”. O pedido criado no site aparece na gestão.

Cadastro central não significa envio automático para qualquer canal. Cada rede ou portal precisa de uma integração própria,
ativada e validada.
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REDES E WHATSAPP

DIVULGAÇÃO A PARTIR DO CADASTRO

O mesmo carro, novas oportunidades.
Exemplos de apresentação nas redes e no catálogo. Imagens ilustrativas; não são publicações reais.

Facebook

Compusystem Veículos

Exemplo de divulgação

Jeep Renegade
R$ 88.900  |  2020/2021

Fotos e detalhes para conhecer no
site da revenda.

Post no feed

EXIGE ATIVAÇÃO

Instagram

Compusystem Veículos

Exemplo de divulgação

Jeep Renegade
R$ 88.900  |  2020/2021

Fotos e detalhes para conhecer no
site da revenda.

Post ou carrossel

EXIGE ATIVAÇÃO

WhatsApp

Exemplo de catálogo

ATIVAÇÃO POR LOJA

Renegade

R$ 88.900

Ver detalhes

Corolla

R$ 114.900

Ver detalhes

Disponibilidade depende da conta,
elegibilidade e aprovação dos itens.

Catálogo integrado

ADAPTAR E ATIVAR

Facebook e Instagram: a base possui publicação de fotos e carrosséis no feed, após conexão das contas e
permissões. A redução de preço pode gerar uma nova publicação quando configurada; posts antigos não são
atualizados automaticamente.

WhatsApp com catálogo: a tecnologia de catálogo já é utilizada em nossas soluções, com fotos, preços e
disponibilidade vindos do sistema. Para a revenda, a implantação inclui adaptar os dados dos veículos e vincular a conta
aos canais disponíveis. A atualização é periódica, conforme configuração e regras da Meta; não está ativa neste demo.
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PORTAIS DE VEÍCULOS

AMPLIE A PRESENÇA DA LOJA

Planeje os canais certos para vender.
Além do site e das redes, estes portais podem entrar no plano de expansão da revenda. A integração da
Compusystem precisa ser implantada e validada em cada canal.

EXPANSÕES SOB AVALIAÇÃO - NÃO ATIVAS NO DEMO

CANAL O QUE CONSIDERAR PARA COMEÇAR

Mercado Livre Estoque e atualização de anúncios por API. Pacote de veículos e
autorização da conta.

Webmotors Integração de estoque com sistema de terceiro. Plano, usuário de
integração e
homologação.

OLX Importação de anúncios e integração de leads. Plano empresarial e
integrador habilitado.

Chaves na Mão Fotos, preço e dados do veículo por integrador. Plano e validação do
parceiro.

Mobiauto Canal para anunciar estoque; validar compatibilidade. Conta comercial e
implantação específica.

iCarros Portal com oferta para anunciar estoque de revendas. Plano e confirmação do
acesso técnico.

SóCarrão Outra opção de exposição para o estoque da loja. Plano e confirmação da
integração.

Webcarros / outros Canal específico e fornecedor a confirmar. Validar portal, contrato e
disponibilidade.

Importante para a contratação: cada portal tem plano, regras e acesso próprios. Contratar anúncios não instala o
conector automaticamente. Combine quais canais serão implantados, o que será sincronizado e como conferir os retornos.
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COMPUSYSTEM
GUIA DA REVENDA CONECTADA

RENAVE INTEGRADO

MAIS CONTROLE NA ROTINA DA REVENDA

RENAVE dentro
do sistema.
Reaproveite o cadastro do veículo e acompanhe a operação na mesma gestão, com dados e documentos
organizados.

EXEMPLO FICTÍCIO - SEM TRANSMISSÃO OFICIAL

A interface reúne a identificação do carro e a situação da operação. O exemplo está em rascunho e não representa uma entrada
oficial.

Menos redigitação

Dados do veículo aproveitados no
fluxo da operação.

Situação à vista

Resumo e etapas para
acompanhar cada veículo.

Documentos reunidos

Informações de compra e venda
na mesma gestão.

Do cadastro ao acompanhamento: uma rotina mais organizada para a sua revenda. Nas próximas
páginas, veja como localizar o veículo e conferir as etapas.

Ativação para operação real. No demo, os envios oficiais estão desativados. O uso operacional depende de ativação,
credenciamento da loja, certificado e homologação. Vistorias, assinaturas e taxas podem exigir etapas próprias.

Compusystem  |  Demonstração e integrações  |  23/10/2026 06 / 10



RENAVE NA PRÁTICA

DO VEÍCULO À OPERAÇÃO

Encontre o carro.
Confira a situação.
Exemplos preparados com dados fictícios para apresentar a interface. A lista de operações do demo pode
estar vazia.

INTERFACE REAL - DADOS FICTÍCIOS

1. LOCALIZE O VEÍCULO NA LISTA

Veículo e situação lado a lado. Abra a operação correspondente para conferir os detalhes.

2. CONFIRA O CADASTRO E A SITUAÇÃO

Rascunho é preparação local. Revise os dados do veículo antes de avançar. O exemplo não confirma entrada oficial no
RENAVE.

Compusystem  |  Demonstração e integrações  |  23/10/2026 07 / 10



RENAVE: DOCUMENTOS E ETAPAS

ETAPAS ORGANIZADAS NA GESTÃO

Da aptidão à entrada.
Documentos à mão.
Veja os dados de entrada ampliados e as etapas que a loja acompanha no fluxo da gestão.

EXEMPLO FICTÍCIO - SEM TRANSMISSÃO OFICIAL

Interface real ampliada, com data, valor da compra e vendedor fictícios preparados para este manual.

1. Aptidão

Confira o retorno quando a integração estiver habilitada.

2. Entrada

Data, valor da compra e vendedor no mesmo quadro.

3. Documentos

ATPV-e e notas organizados conforme a etapa da
operação.

4. Venda e saída

Comprador, nota e acompanhamento da saída pela
gestão.

Demonstração sem envio oficial. A operação real depende de ativação e dos requisitos da loja apresentados na página 6.
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A GESTÃO ACOMPANHA A VENDA

MAIS DO QUE ANÚNCIOS

O interesse chega. A gestão continua.
Estoque, pessoas, consignações, despesas, financeiro e relatórios ajudam a organizar a rotina da loja.

Financeiro real do demo: contas e valores fictícios para conhecer a rotina.

Pedidos e visitas do site ficam disponíveis na gestão.

Visão do veículo

Fotos, preço e despesas.

Visão do cliente

Pedidos e visitas recebidas.

Visão da loja

Contas e relatórios de exemplo.
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SEU PRÓXIMO PASSO

TESTE E CONVERSE COM A COMPUSYSTEM

Veja a integração funcionando.
Um roteiro rápido para experimentar antes de planejar a implantação da sua loja.

1 Entre na gestão
Use demo / Compusystem@2026.

2 Escolha um carro
Abra a ficha e altere um preço fictício.

3 Confira a vitrine
Clique em “Atualizar estoque” no site.

4 Crie um interesse de teste
Use os dados fictícios já preenchidos no formulário.

5 Volte à gestão
Confira Pedidos do site e explore os relatórios.

O que já pode testar: cadastro, site, galeria, filtros, interesses, agenda e consultas da gestão.
Implantação por loja: publicação nas redes, adaptação e vínculo do catálogo WhatsApp/Meta e operação RENAVE.
Ampliação por canal: conectores dos portais, conforme plano e implantação.

SAIBA MAIS NAS FONTES OFICIAIS

RENAVE / SERPRO - integradores RENAVE / SERPRO - estabelecimentos

WhatsApp - conectar catálogo WhatsApp - política comercial

Mercado Livre - veículos Webmotors - integrar estoque

OLX - integradores e importação Chaves na Mão - integrações

Mobiauto / MobiGestor iCarros SóCarrão

Referências consultadas em 23/10/2026. Planos e recursos podem mudar. Exemplos de redes/catálogo são ilustrativos; telas do sistema
usam dados fictícios. Defina a compatibilidade e a ativação de cada canal na proposta.

Fale com nossos especialistas +55 (51) 99694-7155 WhatsApp

Abrir sistema demonstrativo Abrir site integrado
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https://centraldeajuda.serpro.gov.br/renave/central-ajuda/dicas/
https://centraldeajuda.serpro.gov.br/renave/central-ajuda/estabelecimentos/
https://faq.whatsapp.com/405903568419894/
https://whatsappbusiness.com/policy/
https://developers.mercadolivre.com.br/pt_br/automovel-gerenciamento-de-pacotes
https://comercialwebmotors.zendesk.com/hc/pt-br/articles/360056716132-Como-integrar-o-estoque
https://ajuda.olx.com.br/s/article/integradores-e-importacao-de-anuncios
https://help.chavesnamao.com.br/support/solutions/folders/72000572502
https://www.mobigestor.com.br/
https://www.icarros.com.br/
https://www.socarrao.com.br/
tel:+5551996947155
https://wa.me/5551996947155
https://demosistema.hgeti.com.br/
https://sitedemo.hgeti.com.br/

